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Formation Professionnelle Continue 
 

CREATION OU REPRISE  
D’UNE ENTREPRISE ARTISANALE  

 
 
OBJECTIF Evaluer la faisabilité du projet et acquérir les notions de base nécessaires 

à la gestion d’une entreprise 
Loi n° 82 1091 du 23 décembre 1982 : tout porteur de projet souhaitant créer 
ou reprendre une entreprise artisanale a une obligation de suivre un stage 
d’initiation à la gestion. 

 

LIEU ALBI 48, avenue Maréchal de Lattre de Tassigny 05 63 48 43 69 
 CASTRES 34, allée Corbières    05 63 48 43 74 

      

HORAIRES 9h à 12h et 13h30 à 17h30 
 

VALIDATION Attestation de suivi de stage 
 
 
 
 

2 FORMULES  D    1 semaine  ou   4 semaines 
 

 
 

Z STAGE DE PREPARATION A L’INSTALLATION (SPI)  
1 semaine (31 heures) 

. 

 
TARIF 193.50 €uros  Bulletin d’inscription à retourner accompagné du règlement 
 (stage 187.50 € + documentation 6.00 €)  
 Possibilité de remboursement du coût sous conditions. 
 L’imprimé de demande de remboursement vous sera remis lors du stage.  
  
 

dates 2012 
ALBI  CASTRES 

 23 au 27 janvier 16 au 20 juillet 
 27 fév. au 2 mars 10 au 14 septembre 
 26 au 30 mars 8 au 12 octobre 
 21 au 25 mai 12 au 16 novembre 
 25 au 29 juin 17 au 21 décembre 

 9 au 13 janvier 23 au 27 avril 
 6 au 10 février 24 au 28 septembre 
 19 au 23 mars 26 au 30 novembre 
  
 

 
 

Z DEVENEZ CHEF D’ENTREPRISE (DCE)  
4 semaines (105 heures) 

 

 
GRATUIT Dossier de candidature à compléter    

 Sélection des candidats sur entretien individuel   
  

dates 2012 
ALBI CASTRES 

 

19 novembre au 12 décembre 
 

4 au 27 juin 
 
 
 
 

PROGRAMMES AU VERSO   



 
 

PROGRAMMES 
 
 

Z Stage de Préparation à l’Installation (SPI) 
 

 
 

  LUNDI 9h   12h Artisanat. Immatriculation. 
    Parcours du créateur. Etude de marché  
  13h30 15h30 Stratégie et action commerciale 
  15h45 17h30 Réglementation environnementale 

     
  MARDI 9h  12h  Formes juridiques  
  13h30 13h50 Formation Professionnelle Continue 

   13h50  16h Protection sociale 
  16h15 17h30  Protections complémentaires 
  

  MERCREDI 9h  12h Fiscalité      
  13h30  14h30 Présentation de l’apprentissage   
  14h30  17h30 Comptabilité   

 
 

23-11-2011 

 
  JEUDI 9h  12h Gestion : prévisionnel d’activité.  
    Rentabilité économique. Outils de gestion.   
  13h30  15h15 Gestion (suite) 

   15h30  17h30 Relations bancaires 
 
  VENDREDI 9h  11h Réglementation professionnelle   

  11h 11h45 Assurances  
  11h45  12h Entretien de fin de stage 

 

 
 

Z Devenez Chef d’Entreprise (DCE) 
 

 
L’entreprise et son environnement  

Positionnement de l’entreprise dans son environnement. Contexte économique. 
Identification et connaissance des partenaires. 

Commercial  
Initiation à la fonction commerciale de l’entreprise. Etude commerciale du projet. 
Actions commerciales : données de base pour présenter et vendre le projet. 
Stratégie commerciale et crédibilité de l’offre commerciale. 

Gestion prévisionnelle  
Analyse d’une étude de cas. Charges d’exploitation. Eléments du plan de 
financement. Marge. Calcul du seuil de rentabilité. 

Formes juridiques  
 Les formes juridiques. Le statut du conjoint. Les régimes matrimoniaux. 
Droit commercial  
 Les documents commerciaux. Le fonds de commerce. Le droit au bail. 
Fiscalité 

 TVA. Les régimes d’imposition. IR, IS. Les autres impôts directs. Taxe 
professionnelle. Taxe d’apprentissage. Déclarations fiscales. 

Comptabilité  
 Présentation générale. Enregistrement d’opérations courantes dans les journaux 
comptables. Rapprochement bancaire. Grand livre, balance, compte de résultat, 
bilan. Répartition des tâches. 

Cotisations sociales et vieillesse  
Le financement de l’entreprise  
Les assurances  
Recherche d’informations : Fournisseurs, clients, banque, comptable, … 
Réalisation du dossier : présentation du projet, prévisionnel d’activité, … 
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