Pour aller plus loin, découvrez
toutes nos formations:

Création d'entreprise
Production

Commercialisation
Gestion
Ressources humaines

Avec 300 000 entreprises accompagnées chaque année,
votre CMA vous aide a vous développer :

» Création de votre activite

» Amélioration de votre production

» Développement de vos ventes

» Gestion de vos ressources humaines

» Pilotage de votre performance

RENSEIGNEMENTS ET MODALITES D'INSCRIPTION

AUPRES DE VOTRE CMA
Ariege Aude Aveyron
2 rue Jean Moulin - Labarre 22 avenue des Genéts Rue des Métiers - PA de Cantaranne
09000 Foix Cedex 11200 Lézignan-Corbiéres 12850 Onet-le-Chateau
05 34 09 88 04 04 681120 00 0565 77 56 00
formationcontinue@cma-ariege.fr formation@cm-aude.fr formation.continue@cm-aveyron.fr
Gard Haute-Garonne Gers
904 avenue Maréchal Juin 21 rue de la Pyramide 1avenue de la République
30000 Nimes 31600 Muret 32550 Pavie
04 66 62 80 89 06 49 5194 15 05 62 612250
rcp-contact@cma-gard.fr formation@cm-toulouse.fr service-formation@cma-gers.fr
Hérault Lot Lozere
154 rue Bernard Giraudeau 137 Rue Saint Ambroise Rue de I'Apprentissage
34080 Montpellier 46000 Cahors 48000 Mende
04 677272 47 0670 09 67 57 0466 49 0476
e.gayraud@cma-herault.fr sfradetal@cm-cahors.fr contact@cfa-mende.fr
Hautes-Pyrénées Pyrénées-Orientales Tarn
10 rue du 4 septembre 9 avenue Alfred Sauvy 112 route des Templiers
65000 Tarbes 66600 Rivesaltes 81990 Cunac
0562440372 046829 3977 0563 48 43 51
m.bertrand@cma65.fr betty.muraro@cma66.fr formation@cm-tarn.fr

Tarn-et-Garonne

11 rue du Lycée
82000 Montauban
0563929222
formation@cm-montauban.fr FOR-01227 : Déterminer vos prix de vente — initiation

N° de déclaration d'activité : 76311030031

Numéro SIRET : 130 027 931 00018

Formation
digitale
tutorée

CMA FORMATION

DETERMINER VOS PRIX DE VENTE
INITIATION

@ L ) ®

PUBLIC PREREQUIS DUREE TARIF
Chef d’entreprise artisanale, aucun prérequis 4 heures 120 € montant net*
chefs TPE, (possibilité de prise en charge
conjoints associés selon votre statut)
et collaborateurs * Régime d'exonération de TVA

Modalités et délais d'accés/ sous 48 heures avant le ler jour de la
formation sous réserve d'un entretien de positionnement

Vous lancez votre activité et souhaitez définir
correctement vos prix de vente ?

Avec cette formation vous allez pouvoir :

e Vérifier la pertinence de vos prix de vente
et les corriger si besoin

® Remettre a plat la structure de vos couts
et de vos marges

® Prendre les décisions nécessaires
pour rééquilibrer votre modeéle économique
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Objectifs de la formation

@o — NOUVELLE

» Assimiler 'importance du calcul des prix pour votre entreprise

FORMATION

» Faire le point sur les méthodes de calcul a savoir utiliser
» Définir la notion de marge

»# Définir le seuil de rentabilité

» Fixer le prix de revient de vos produits a partir d'éléments factuels

Pro gramme %3%/ Modalités pédagogiques Modalités d’'évaluation

v Contenu de la Plusieurs types d'évaluations
1 - Pérénisez votre entreprise avec le juste prix formation accessible sont proposeées tout au long de
® Les difficultés rencontrées suite a une mauvaise fixation des prix ald}[stfance viala la fo;r‘natlo’n pour s'assurer de
® Les enjeux d’une fixation correcte du prix de vente platelorme maniére pédagogique que les

eformation.artisanat.fr

_ connaissances sont bien
2- Reprenez vos régles de calcul a la base Modules de formations, comprises :
® Lerappel des éléments de langage exercices et supports Tests de positionnement
e Les différentes opérations de cours a télécharger Jeux de compréhension

. ” Quiz
3 - Identifiez précisement vos charges Accessibilité Ftudes de cas
® Lacomprenhension des cotts E " bl
e L'identification des charges fixes et des charges variables ormation accessible aux
personnes en situation de )

4 - Calculez votre chiffre d’affaire prévisionnel et vos bénéfices hadicap. Nous contacter pour @ Formation congue par des

plus d'informations. (QR Code) experts métiers des CMA

® La maitrise des notions de chiffre d’'affaires, marge et résultats
® Le processus de calcul

5 - Définissez vos seuils de rentabilité et prix de revient

® Le calcul du seuil de rentabilité, du taux de marge et du prix de revient Les 0 de votre formation
® e calcul des heures facturables

Déterminer vos prix de vente
6 - Exercez-vous

® Lesdeux études de cas Accessible pendant 30 jours selon vos modalités d'inscription

et vos contraintes d'agenda, vous pouvez la suivre a votre rythme.
Pour toutes vos questions::

artisanat-occitanie.fr

Vous pouvez revoir les modules sans modération !

Une question sur le contenu ? Votre tuteur CMA Formation
vous suit sur toute la durée de votre formation.

Une assistance technique et fonctionnelle est disponible par mail
Pour en savoir plus pour répondre a vos questions.

scannez le QR Code

Suivez nos actualités ﬁ @ @ @ O



https://www.instagram.com/metiersdartoccitanie/
https://www.facebook.com/cmaoccitanie
https://www.linkedin.com/company/chambre-de-metiers-et-artisanat-occitanie
https://www.youtube.com/@CMA_Occitanie
https://x.com/CMA_Occitanie
http://artisanat-occitanie.fr 
http://eformation.artisanat.fr

